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Entrepreneurs et investisseurs poursuivent le méme but : la réussite de I’entreprise.

Ces documents ont pour obijectif d'offrir un kit de savoir-vivre aux créateurs d’entreprises innovantes

et aux investisseurs en capital-risque. Le tableau présenté illustre le chemin de ces relations, depuis la rencontre

jusqu’a la sortie de l'investisseur.

LA RELATION ENTREPRENEUR-INVESTISSEUR (EN CAPITAL-RISQUE)

APRES INVESTISSEMENT
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® un suivi informel au fil de I'eau.
® des consullations réguliéres avec des experts extérieurs.
® la diffusion de documents formalisés pour les CA et CS.
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