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Entrepreneurs et investisseurs poursuivent le méme but : la réussite de I’entreprise.

Le groupe 6 a concu une boite & outils pour offrir aux entrepreneurs comme aux investisseurs
des moyens d’enrichir, d’améliorer et de réparer, quand elle a en besoin, la relation entrepreneur-investisseur

Les fondamentaux de l’investisseur en capital-risque
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Depuis son enirée dans I'investissement jusqu’d sa sortie, Iinvestisseur maintient un cap fixé par une combinaison de 3 fondamentaux :
Comment optimiser I valeur de son investissement avec une sortie dans un femps limité ?
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