La relation

Entrepreneur-Investisseur :

un moteur de la réussite
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Entrepreneurs et investisseurs poursuivent le méme but : la réussite de I’entreprise.

Le groupe 6 a concu une boite & outils pour offrir aux entrepreneurs comme aux investisseurs
des moyens d’enrichir, d’améliorer et de réparer, quand elle a en besoin, la relation entrepreneur-investisseur.

LES INFORMATIONS DE BASE

Ce que I’entrepreneur doit savoir sur son investisseur

Interlocuteurs

L'équipe d'investisseurs,
qualités humaines, cursus (CV),
nombre de professionnels.
Qui siegera au C.A. 2

Capacité a établir
un dialogue constructif.

Références :

Entrepreneurs auprés desquels
on pourra valider qualité et
consistance de la relation

investisseur-entrepreneur.

Portefeuille

Nombre de lignes, type d'entreprises
(secteur d'activité), concurrents, partenaires
potentiels au sein du portefeuille.

Surface financiére :

taille du portefeuille, tickets moyens
investis au capital d'une entreprise,
contraintes opérationnelles du fonds,
seuil maximal d'investissement.

Capacité a assurer seul
un 1¢ tour de financement
et/ou & participer & un 2*™ tour, capacité
de réinvestir avec le fonds.

Méthodes

Fonds actif ou suiveur.

Capacité a étre leader d'un
tour de table financier.

Atouts spécifiques :

contacts commerciaux, partenarats
stratégiques, identification de
profils clés...

Réseau du fonds :
souscripteurs, réseau directement
lié aux investisseurs, ouverture
internationale.
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