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Entrepreneurs et investisseurs poursuivent le méme but : la réussite de I’entreprise.

.Le groupe 6 a concu une boite & outils pour offrir aux entrepreneurs comme aux investisseurs

des moyens d’enrichir, d’'améliorer et de réparer, quand elle a en besoin, la relation entrepreneur-investisseur.

Lexique

Le capital-risque : activité, limitée dans le temps, de prises de Pacte d’actionnaires : Convention extra-statutaire régissant les
(e IRANVESTISSErg, — relations entre actionnaires pendant la durée de 'investissement.

participations en capital dans des enfreprises naissantes ou frés
jeunes et non cotées.

CAPITAL-RISQUE
Amorcage CAPITAL

Création DEVELOPPEMENT
Post-création

parficu

Fonds : fonds d'investissement qui s'est vu confier des
visant a protéger |'investisseur,

sommes dans le but de les investir.

CAPITAL
TRANSIISSION

Sortie : terme employé par les investisseurs en capital pour
évoquer la cession de leur participation dans une entreprise.

entreprise innovante s'engage  réaliser pour déc

Taux de rendement interne ou TRI : foux annuel d'actualisation . S '
ultérieur des fonds de I'investisseur en capital.

égalisant la valeur nette des flux d'entrée (investissement) et
celle des flux de sortie (prix de sortie, plus éventuellement des
intéréts ou des dividendes).

BUSINESS Prgy

Document essentiel pour
expliquer un projet & un fiers et
discuter avec différents parienaires

méme opération d'investissement.
Valorisation : Estimation de lo valeur financiére d'une entreprise

~

a I'occasion d'une intervention en capifal.

Dilution : Réduction de lo fraction de capifa
actionnaiee,  I'issue d'une augmentation de capital
Plan de développement ou business plan : Ticket pariciperait pas, ou participercit & moins que son porata.
dossier présentant un projet de création d'entreprise ou décrivant le  / Montant d'une intervention
développement de I'entreprise sur les 3 @ 5 ans @ venir e 2" pital dans Fentreprie.
démontrant sa viabilité.

11l doit étre complet, concis, prédis, clair, soigné et vendeur.

Lignes

Investissements réalisés par
un méme fonds.

Proposition d’investissement ou Term sheet : proposifion
d'investissement d’un investisseur en capital, elle indique le montant

envisagé et les conditions de |'investissement. d'actions qui leur permette d'ajuster leur niveou de participation d
! C’est une proposition, pas un engagement. derniére valorisation proposée.
Closing
Dlllgen(es ou due dlllgen(e N VerIfIC[]’rIOHS realisees p(][ Finalisation de i"opér{rﬂon carried inieresi :forme d'mtéressemem' des responsubles des

d'investissement par la signature

I'investisseur sur 'équipe dirigeante, le plan de développement et !
du pade et du chaque.

|"entreprise.
! Elles préparent la décision d'investir, elles sont primordiales et

sociétés de capitalisque lorsque la rentabi

approfondies.

Actions de préférence : Actions assorties de droits
iers de toute nature, d titre temporaire ou pemanent

! Elles sont sources de complications post opératoires.

Etapes ou «milestones» : Obligations successives qu'une jeune
encher le versement

Tour de table : ensemble des investisseurs parficipant & une

détenue par un
uquelle celuici ne

Clavses de relution («ratchet») : corrigent la valeur initiale
d'entrée au capital des investisseurs. En cas de futures levées de fonds
sur des bases de valorisation inférieures a celles ayant été
appliquées aux investisseurs initiaux, ces deriers auront la faculté
de souscrire ou de recevoir pour un montant symbolique, un nombre

ité qu'ils offrent a leurs
popesactionnaires dépasse un certain taux (dit <hurdle rate»).
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