La relation

Entrepreneur-Investisseur :

un moteur de la réussite

6 - EXTRAITS

PROPOSITIONS DU GROUPE

Animateurs : E. Krieger (Navidis), A. Garrigues (Iris Capital) — Membres : G. Liberman (XIRING) e Ph. Capdevielle (Emertec Gestion) o

J-F. Lafaye Incuballiance) o M-C. Trillaud (Aquitaine Création Innovation) ¢ M. Safars (INRIA-Transfert) o F. Cavalié (X’Ange Private Equity)
Pour CaplnTech : M. Pellissard-Yadan e E. Riot. L. Kott— Personnes consultées : Ch. Bureau (Alchimer) o D. Sourdive (Cellectis) o T. Mercier,

E. Verney (Mercier&Partners) o K. Medjad (HEC) e J-B. Rudelle (Kiwee)

Entrepreneurs et investisseurs poursuivent le méme but : la réussite de I’entreprise.

Le groupe 6 a concu une boite & outils pour offrir aux entrepreneurs comme aux investisseurs
des moyens d’enrichir, d’améliorer et de réparer, quand elle a en besoin, la relation entrepreneur-investisseur.

De la maturation aux premiers succés
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